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RESUMO: O mundo hodierno desenvolveu-se economicamente mediante o fluxo de
comércio perpetrado pelas varias nacées que compdem o cenario internacional
global. Nesse diapasado, ndo se pode duvidar da importancia dos contratos de
comércio internacional, que sob todos os aspectos, foram e ainda sdo o
instrumento mais eficaz da pratica comercial da comunidade internacional. Este
artigo cientifico objetiva analisar as principais caracteristicas dessa
modalidade contratual especifica, ainda que ndo as esgote. Desse mseo, far-

a consideracdes a respeito do conceito e das origens desse contrato, assim como
acerca de sua classificacdo e natureza juridica. Indo além, trard as principais
disposicbes internacionais a respeito desses contratos de comércio, com
especial enfoque nos Internacional Commercial Terms e nas regras da
Convencédo de Viena, a qual, aparentemente, nao foi recepcionada pelo sistema
juridico brasileiro. Por fim, recaird o estudo sobre a modalidade de compra e
venda internacional, com seus principios aplicaveis e tratamento tributario
especial.
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INTRODUCAO

Fruto de evolucédo histérica da mais pura teoria a respeito do Direito Internacional
Privado, o0 moderno contrato de comércio internacional tragamdalmente no instrumento
mais eficaz de viabilizacdo das trocas mercantis entre diferentes Estados nacionais. Em
tempos de globalizacdo e massificacdo do comércio entre paises distintos, ha que se atentar
para a disciplina que ronda esta espécie contratual, a qual, por suas diversas peculiaridades, €
regida por normas e regras proprias e especificas que merecem ser estudadas.

Nesse contexto de crescente volume dos fluxos de trocas mercantis internacionais,
houve o desenvolvimento nas Ultimas décadas da nova teoria da Lex Mercatoria, que, a
despeito de criticas construidas por parte da doutrina, corresponde a ideia sobre a qual hoje se
embasa 0s novos contratos de comércio internacional. De acordo com essa teoria,
desenvolvida simultaneamente por Bertold Goldman, Philippe Kahn e Clive Schmitthof, o
contrato de comércio internacional constigaiem verdadeira carta construida pelos usos e
costumes dos compradores e vendedores internacionais, a qual sustenta a sociedade mercanti
extra-estatal formada por esses mesmos atores.

Neste trabalho, pretendemos abordar os principais aspectos acerca dos contratos de
comércio internacional, elaborando, ainda que sucintamente, um breve histérico que justifica
o desenvolvimento e a evolugcao da pratica mercantil ao longo dos séculos. Almejamos
também analisar as mais importantes normas que incidem sobre estes contratos, com enfoque
nos tratados e convencdes que estabeleceram regras uniformes a respeito do comércio
exterior.

Ainda nesse sentido, faz-se consideracfes sobre a legislacao internacional aplicavel,
principalmente no que tange aos Internacional Commercial Terms (INCOTERMS) e a
legislacdo do Mercado Comum do Sul (MERCOSUL), a fim de trazer a tona suas
particularidades e aplicagcdes no ambito interno.

Antes disso, entretanto, iremos definir a natureza juridica dos contratos de comércio
internacional, classificando-os e enumerando o0s principios que os regem. Por fim, trataremos
da tematica de cobranca de tributos incidentes a esses contratos, com aluséo a teoria da duple

tributacdo adotada pelo sistema nacional.



1 CONCEITO

Inicia-se este trabalho com a abordagem da questdo que trata do conceito de contrato
de comércio internacional.

A conceituacdo deste contrato é tema de elevada complexidade, na medida em que
envolve varias particularidades e problematicas que lhe sdo exclusivas, dificultando, desse
modo, tracar qualquer paralelo com as figuras contratuais internas.

Na realidade, como contrato que €, esta modalidade de natureza transfronteirica néo
perde seu carater classico de corresponder a um acordo patrimonial de vontades que tem por
fim criar, modificar ou extinguir um direito. Nesse sentido, trata-se de verdadeiro negocio
juridico, que uma vez instituido pelas partes gera efeitos e resultados de repercussdo no
universo juridico, servindo aos interesses dos préprios contratantes.

Na concepcao de Carlos Roberto Goncalves,

Sempre, pois, que o negdcio juridico resultar de um mutuo consenso, de um
encontro de duas vontades, estaremos diante de um contrato. [...] Em sentido
estrito, todavia, 0 conceito de contrato restringe-se aos pactos que criem,
modifiguem, ou extingam relagdes patrimoniais, como consta do art. 1321
do Cddigo Civil Italiano. (GONCALVES, 2011, p.22)

Entretanto, diferentemente dos contratos internos, que adquirem coercibilidade em
razao da prépria lei nacional que embasa a celebracdo do negdcio juridico, os contratos de
comércio internacional regulam relagbes entre partes que advém de diferentes sistemas
juridicos. Por essa razao, o estudo acerca destes contratos mostra-se tdo complexo, afinal cads
Estado-nacéo dirige-se por leis préprias e muitas vezes completamente diversas das de outro
Estado, o que nos obriga a afirmar que cada contrato internacional tera um molde que lhe é
proprio e o diverge de todos os demais, uma vez que inserido em sistemas e ordenamentos
juridicos também diversos.

A doutrina classica lanca diversos conceitos a respeito dos contratos de comeércio
internacional, dentre os quais se pode destacar aqguele trago por Irineu Strenger, que leciona:

A nocédo de contrato internacional estabelece, com primeira relacdo, a idéia
de que, no conceito de internacional,devem estar qualificadas as situacdes
nas quais se manifesta o fenbmeno da existéncia de uma pluralidade de
Estados. (STRENGER, 1998, p)71



J. S. Melo, ao conceitua-los, traz semelhante definicdo, ao dizer que no sentido
internacional “[...] sdo contratos que desenvolvem o intercdmbio de mercadorias, servigos e
capitais, entre empresas pertencentes a difergaites” (MELO, 2002, p. 44).

Porém, a conceituacdo dessa espécie contratual peculiar ndo se esgota na simples
afirmacao de que sua existéncia corresponde a presenca de um elemento estrangeiro ou de un
conflito de leis no espaco, isso porque a mera presenca de tal elemento estrangeiro talvez nao
seja capaz de conferir o “efeito internacionalizante” ao negadcio juridico. Quer isto dizer que o
carater internacional deve ser analisado caso a caso e apenas reconhecido eadeipotes
constatacdo de real importancia do elemento estrangeiro, idénea para configurar
internacionalidade ao contrato celebrado.

A fim de deixar claro o raciocinio acerca do elemento estrangeiro determinante para a
caracterizacdo dos contratos de comércio internacional, é preciso ressaltar que cabe ao jurista
o papel de reconhecer, diante do caso concreto, a real importancia desse elemento no contexto
do contrato, ou seja, se pelo fato de advir de sistema juridico alienigena é capaz decestender
foco e a abrangéncia do negécio juridico para territorio diverso daquele de sua constituicao
Para tanto, € necessério fazer uso de conceitos estranhos ao préprio Direito, de modo que
diante de uma analise econdémica, o contrato internacional € aquele que gera fluxo e refluxo
de bens, valores e capitais de um pais a outro (BASSO, 1998, p.18).

Por fim, ainda na dificil missdo de construir um conceito para estes contratos, ndo se
encontra maior acerto do que nas palavras de Maristela Basso, para quem:

Diante disso, o melhor é entendermos que o carater internacional do contrato
nao depende apenas do domicilio das partes, se diverso, da sede principal
dos negécios das empresas, do lugar da constituicdo ou execucdo da
obrigacdo, mas de um conjunto de elementos diretamente relacionados a
economia interna do contrato, que deverdo ser apreciados caso.a caso
(BASSO, 1998, p.18)

Se um conceito se faz necessario, pois que seja aquele capaz de lancar, ainda que de
modo geral e impreciso, as bases para o reconhecimento dos contratos internacionais de
comércio. Nesse sentido, cabe assinalar que estes sdo 0s contra®rgumricamente
geram, por si mesmos, fluxos de comércio entre diferentes paises e, juridicamente, sdo aptos

para gerar efeitos em mais de uma ordem juridica autbnoma simultaneamente.



2 ORIGEM E EVOLUCAO HISTORICA

Seguindo a sequéncia de objetivos tragados por este trabalho cientifico, cumpre agora
lancar os fundamentos histéricos que sustentam a evolucdo dos contratos internacionais de
comercio.

Inicialmente, é preciso ressaltar que a complexidade do tema ndo se resume a sua
conceituacao, na medida em que também se estende a analise histdrica e ontoldgica que o
cerca. Nesse diapasdo, ndo ha como tratar da origem dos contratos de comércio internacionais
sem mencionar outros fatores que |Ihe séo inerentes e disciplinas cujas regras |he séo
aplicadas.

Nas palavras de Strenger,

Os contratos internacionais s&o, por conseguinte, fruto de uma
multiplicidade de fatores, envolvendo métodos e sistemas interdisciplinares,
inspirados na economia, na politica, no comércio exterior, nas ciéncias
sociais e com muitos frutos colhidos nas relagdes internacionais
(STRENGER, 1998, p.38)

Logo, nada melhor que iniciar essa empreitada temporal, que remete aos primordios da
existéncia humana no planeta, convergindo para a andlise dos fatores econbémicos,
relacionados ao comércio exterior desenvolvido pelas comunidades em diversas épocas de
nossa historia.

Assim, a origem do comércio internacional remonta a Idade Antiga (4.000 a.C. a 476
d.C.), periodo em que as trocas de produtos oriundos de extrativismo ou cultivo agrario
ocorriam no ambito das tribos que habitavam determinada regido. Constitui, na realidade,
momento de grande importancia para o desenvolvimento do comércio exterior, pois foi
quando houve a instituicdo de sua base, construida, por sua vez, pelos usos, costumes €
tradicBes que cercavam a pratica do escambo.

Com a queda do Império Romano do Ocidente, que culminou no fim da Idade Antiga
e inicio da ldade Média (476 d.C. a 1453 d.C.), houve a intensificacdo das trocas mercantis,
principalmente entre a Europa mediterrdnea e o Oriente. Mais tarde, na chamada fase da
expansdes maritimas ocorridas principalmente na Peninsula Ibérica, o comércicséornou-
fortemente dependente do transporte maritimo, razdo pela qual se pode afirmar que nessa
época se consolidou as normas relativas ao comércio maritimo, com o ordenamento sistémico

daqueles mesmos usos, costumes e tradi¢oes.



Ha, ja na Idade Moderna (1453 d.C. a 1789 d.C.), o advento da teoria mercantilista,
originada como um conjunto de praticas econbmicas que visavam a ampliacdo e o
desenvolvimento do comércio, na medida em que as metropoles européias intensificavam-no
em razdo da exploracdo das colbnias. Tal teoria representou verdadeiro marco na historia da
evolucao das praticas mercantis, pois atribuiu ao comércio valores e importancia que até entéao
nao gozava.

Em termos especificos, o Mercantilismo representou a politica econémica adotada
pelas monarquias absolutistas que naquele momento buscavam avidamente por instrumentos
de acumulo de rigueza e fortalecimento do Estado. Era, na verdade, produto de exclusiva
atuacdo estatal no direcionamento da economia, na medida em que simbolizou a ativa
intervencao dos reis pela busca de incentivos a préatica mercantil as quais pudessem afirmar o
poder econdmico de seus Estados nacionais.

Por fim, a Idade Contemporanea, iniciada pela eclosdo da Revolucédo Francesa (1789
d.C.), chama a atencao pela incorporacao das regras até entdo baseadas nos usos, costumes
tradicbes a acordos e tratados de ambito transnacional. Nessa linha de raciocinio, assim
leciona Nelson Ludovico:

Em resumo, a Idade Contemporénea concilia as bases do Comércio
Internacional com a doutrina do livre comércio. Usos, costumes e tradicdes
se incorporam aos acordos, tratados e convengdes. Sao criados instrumentos
para facilitacdo do intercambio comercial com o Acordo Geral de Tarifas e
Comércio (GATT), Organizacdo Mundial do Comércio (OMC), Fundo
Monetério Internacional (FMI), Banco Mundial (BIRD), entre outros.
(LUDOVICO, 2007, p.5)

Como fenbmeno caracteristico desta época, € possivel destacar a tendéncia de
incorporar as regras e costumes do comércio, que até entdo se encontravam diluidas e
irregulares, aos ordenamentos e sistemas juridicos nacionais. Além de internalizar essas regras
na forma de leis constantes em codigos civis e comerciais das diversas na¢des mundiais,
houve também o movimento de criacdo e fomento de pactos internacionais, como convencdes
e tratados, responsaveis por unificar as praticas comerciais a fim de ampliar os lacos
mercantis entre seus signatarios.

Logo, atos internacionais como a Convencao de Haia de 1955 e a Convencéo de Viena
de 1980, em primeiro plano, foram cruciais no processo de insercdo de um namero maior de
economias globais no ciclo de comércio internacional, facilitando a circulacdo de mercadorias

e servicos mediante a uniformizacdo dos procedimentos mercantis.



A criacdo da Organizacdo das Nacfes Unidas (ONU), como um projeto mais amplo e
capaz de atender aos anseios dos paises participantes do que aquele oriundo da fracassad
Liga das Nacgbes, também representou significativo avanco na ideia de unificagdo das normas
comerciais. Apesar de nascida com o Obvio intuito de evitar uma nova Guerra Mundial,
potencialmente mais agressiva e destruidora em relacdo as anteriores, a ONU obteve
consideravel sucesso na missdo de intermediar acordos que promoveram normas homogéneas
de exportacao e importacao, o que facilitou o fluxo econémico internacional.

Por fim, dentre inUmeras outras organiza¢des internacionais importantes, como a
OMC, é preciso ressaltar a importancia da Internacional Chamber of Commerce (ICC), afinal
dessa organizacdo provém uma das mais importantes fontes dos contratos de comércio
internacional: os International Commerce Terms (INCOTERMS), que serdo melhores
estudados em momento oportuno neste trabalho, dada sua relevancia para o tema proposto.

Agora passaremos a tratar de maneira mais especifica do contrato de compra e venda

internacional, uma das modalidades dos contratos de comércio internacional.

3 CLASSIFICACAO

Os contratos em geral podem ser classificados sob varios aspectos. Classificar pode
ser uma tarefa enfadonha, mas é tarefa da qual o operador do direito ndo pode se furtar ja que
as categorias servem para demonstrar as regras aplicaveis ao contrato cong@wme o0
enguadramento.

O contrato de compra e venda internacional pode ser classificado da seguinte maneira:
sinalagméatico, por criar direitos e obrigacdes para todos 0s sujeitos; oneroso, pois ambas as
partes auferem beneficios e arcam com seus 6nus; comutativo, por ser possivel a imediata
determinacao dos riscos assumidos, embora possa ser acidentalmente aleatério, circunstancia
em que o contrato nasce comutativo, mas por algum evento futuro e incerto, ele se torna
essencialmente arriscado; paritarios, quando a negociacdo segue com igualdade de condicbes
ou de adesédo, quando as clausulas contratuais sédo impostas a uma parte pela outra.

Uma caracteristica importante dos contratos de compra e venda internacional é a
duracdo. Contratos desse tipo sdo normalmente de trato sucessivo ou execucao continuada

necessitando de certo lapso temporal até a sua conclusao e total adimplemento.



4 NATUREZA JURIDICA

Natureza juridica é a esséncia de um determinado instituto juridico. E ela que
parametriza a incidéncia de determinado regime normativo sobre o instituto analisado. Defini-
la, porém, nédo é tao facil quanto possa parecer.

Nas palavras de Strenger (1998, p.66), “a vontade ¢ a criadora do negocio juridico”.

Por isso o proprio autor, apés tecer consideracdes sobre a importancia da caracterizacdo de
um contrato de acordo com a sua natureza juridica, conclui que no ambito internacional, a
validade e a efichcia da avenca se assentam nessa maxima, respeitada inclusive pela
jurisprudéncia ao solucionar litigios (STRENGER, 1998, p.66).

Carlos Roberto Gongalves (2011, p. 214) define, portanto, o contrato de compra e
venda, nele incluido o internacional, como tendo cardter obrigacional. “Por ele, os
contratantes apenas obrigam-se reciprocamente. Mas a transferéncia do dominio depende de
outro ato: a tradicao, para os moéveis (CC, arts. 1.226 e 1.267); e o registro, para os imoéveis
(arts. 1.227 e 1.245).”

Em outras palavras, diferentemente dos contratos reais que s6 se aperfeicoam com a
entrega da coisa, 0s contratos de compra e venda apenas criam a obrigacdo dé fazé-lo.
transferéncia da propriedade se darda em momento posterior. A consensualidade também é
caracteristica marcante desse contrato, visto que se tem por perfeito com o simples encontro

de vontades, ou seja, com 0 consenso.

5 LEGISLACAO INTERNACIONAL APLICAVEL

NegociagOes perpetradas por mais de um Estado envolvem vérias questdes de ordem
pratica, mas também, e principalmente, de ordem juridica. As diferencas existentes entre os
ordenamentos dos paises contratantes podem levar a um impasse. I1sso porque ndo se sab
qual legislacao devera ser aplicada para reger o andamento da relagdo contratual ou, ainda,
para solucionar conflitos oriundos do contrato firmado.

Contudo,

[v]ale destacar que a escolha da lei aplicavel ndo se confunde com a elei¢édo
do foro competente para dirimir as questfes emergentes dos contratos
internacionais. Isto porque ao eleger o foro, fixa-se apenas o 6rgao
jurisdicional mediador das partes em eventual litigio, o que ndo implica dizer
gue serdo aplicadas as normas deste foro. (SILVA; PAIVA, 2007, p. 9)



Podemos dizer que o Direito Internacional Privado, no qual se insere a regulacéo dos
contratos internacionais, tem vérias fontes. HARGAIN e MIHALI (2003, p. 8-19),
mencionam as seguintes: tratados, normas comunitarias, lei interna, principios gerais de
direito, lex mercatoria, usos e praticas de negociacdo, suas recopilacdes e @esdjficac
contetidos contratuais uniformes, guias juridicos e leis-modelo.

Fica facil constatar que a diversidade de normas decorrentes da prépria organizacao
dos Estados no mundo contemporaneo e da légica do mercado torna a determinacdo da
legislacdo aplicavel uma tarefa um tanto quanto tormentosa, diante da necessidade de
seguranca juridica e de imparcialidade de julgamento. Algumas convencdes internacionais
elaboradas com o intuito de uniformizar o tratamento dispensado aos contratos internacionais
de comeércio abordam o assunto.

A primeira convencao a se manifestar a cerca do tépico em comento foi a Convencao
de Haia de 1955 sobre a lei aplicAvel a compra e venda internacional de bens moéveis
corpéreos, em que, nos termos de seu art. 2°, as partes serdo plenamente livres para escolhe
qual lei interna regeré o contrato.

Em 1986 essa convencao foi atualizada pela Convencdo de Haia sobre a lei aplicavel
aos contratos de venda internacional de mercadorias que, por sua vez, determina a escolha
expressa e inequivoca, pelas partes e no préprio instrumento contratual, da lei aplicavel ao
negécio (art. 7°). Ja o art. 8° da mesma Convencao resolve pela aplicacdo da lei do pais do
vendedor a época da conclusédo do contrato caso as partes ndo diligenciem no sentido do art.
7°.

Temos ainda a Convencgdo Interamericana sobre o direito aplicavel aos contratos
internacionais assinada na Cidade do México em 1994, que segue a orientacdo da
supramencionada: as partes sao livres para escolher a legislacdo aplicavel, podendo inclusive
decidir que cada parte do contrato serad regulada por uma lei diferente (dépecage ou
fracionamento); a liberdade de escolha estara, no entanto, limitada pela ordem publica
internacional e pelas leis imperativas (poder de policia) do pais do foro; a omissédo das partes
subordinara o contrato a lei do Estado com o qual tenha vinculos mais estreitos (HARGAIN;
MIHALLI, 2003, p. 189-190).

Mas a principal referéncia sobre o tema é a Convencdo de Viena de 1980 sobre

contratos de compra e venda internacional de mercadorias, elaborada pela Comissao das
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Nacdes Unidas para o Direito do Comércio Internacional (UNCITRAL), tendo em vista que
ela

[iinegavelmente, [...] alcangcou um objetivo metajuridico em grande parte,
pela sua divulgacdo mesmo entre paises que a ela ndo aderiram, qual seja a
promocdo do comércio internacional pela diminuicdo das barreiras legais
internas a esses negécios. (GARCEZ, 2010, p. 27)

Um desses paises é o Brasil. Embora néo a tenha ratificado, assim como néo ratificou
a Convencéao Interamericana de 1994, nosso pais a aplica em suas negociacdes internacionais
O mesmo se pode dizer dos INCOTERMS. Ainda que nao revestidos de qualquer juridicidade
ou forca cogente, sdo largamente utilizados na comercializacao internacional de mercadorias,
inclusive pelo Brasil.

A Convencédo de Viena, diferentemente das outras, dispde que a regulacdo daquele
tipo de contrato dased nos seus termos sempre que o objeto contratado neles se enquadrar,
0s paises contratantes tenham domicilios diferentes e estejam a ela vinculados. Isso significa
gue as normas convencionadas subjugardo a escolha das partes (GARCEZ, 2010, p. 30).

Diante de tamanha controvérsia surgiram algumas correntes doutrinarias que buscam
compatibilizar autonomia das vontades com a escolha da legislacdo aplicavel. Correntes estas
gue se concentram no conflito entre essa possibilidade de escolha e o art. 9°, do Decreto-lei n.
4.657, de 4 setembro de 1942, mais conhecido como Lei de Introducdo ao Cdédigo Civil
(LICC), hoje, Lei de Introducéo ao Direito Brasileiro (LIDB), transcrito a seguir.

Art. 9°. Para qualificar e reger as obrigacfes, apliedra lei do pais em
gue se constituirem.
§ 1°. Destinando-se a obrigacdo a ser executada no Brasil e dependendo de
forma essencial, sera esta observada, admitidas as peculiaridades da lei
estrangeira quanto aos requisitos extrinsecos do ato.
§ 2°. A obrigacdo resultante do contrato reputa-se constituida no lugar em
gue residir o proponente.
Da redacdo do art. observamos a supressao da expressdo ‘“salvo disposicdo em
contrario”, constante da legislagdo anterior, qual seja, a de 1916. Alguns doutrinadores, como
Maria Helena Diniz, entendem “ndo ter sido contemplada a autonomia da vontade como
elemento de conexao, pois tratade norma cogente que nao pode ser alterada pelas partes.”
(ARAUJO, 2006, p. 357). Para outros ha autonomia, mas limitada pela nogcédo de soberania
nacional, de ordem publica e dos bons costumes de acordo com o art. 17 do mesmo Decreto-

lei.



11

No ordenamento brasileiro, ndo obstante a previsao do dispositivo retro, temos a Lei n.
9.307 de 1996 que trata da arbitragem como meio alternativo de solucéo de conflitos em que
um arbitro eleito pelas partes contratantes solucionara o litigio. E o meio alternativo de
pacificacdo social mais proximo do processo judicial e a sentenca arbitral € dotada da mesma
forca que a sentenca dada por um juiz. Vale lembrar que a sentenca arbitral internacional,
depois da Emenda Constitucional n. 45/2005, tem que ser homologada pelo Superior Tribunal
de Justica, para alcancar plena executividade no territorio nacional.

Em seu art. 2°, a chamada Lei de Arbitragem, deixa bem claro que a autonomia das

vontades deve imperar quanto a escolha da legislacao aplicavel ao negdcio, in verbis:

Art. 2°. A arbitragem podera ser de direito ou de equidade, a critério das
partes.

§ 1°. Poderdo as partes escolher, liviemente, as regras de direito que seréo
aplicadas na arbitragem, desde que néo haja violagdo aos bons costumes e a
ordem publica.

§ 2°. Poderdo, também, as partes convencionar que a arbitragem se realize
com base nos principios gerais de direito, nos usos e costumes e nas regras
internacionais de comércio.

Grandes corporagfes que atuam no mercado internacional preferem se valer da
arbitragem a recorrerem ao Poder Judiciario, por ser o meio em questdo, mais célere e

econbmico, além de representar o dinamismo intrinseco a légica comercial.

6 OS INCOTERMS 2000

Em razdo da diversidade de interpretacdes referentes aos critérios da compra e venda
internacional, a International Chamber of Commerce (Camara de Comércio Internacional)
estabeleceu em 1936 um conjunto de regras, os INCOTERMS, a fim de padronizar as
relacbes comerciais.

Posteriormente ao ano de 1936 foram editadas novas versdes dos INCOQTERMS
adaptando-as as modificacbes das relacdes comerciais, decorrentes do desenvolvimento
tecnologico e da maior interacdo entre os mercados dos diversos paises. Desse modo,
diferentes versbes dos INCOTERMS foram remodeladas em 1953, 1967, 1976, 1980, 1990,
2000 e 2010.
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Nesse sentiddguilherme Bergmann Borges Vieira (2002, p.12) estabelece que: “[...]

0 surgimento de uma nova versio n&o revoga a anterior, que pode continuar send® usada.
necessario, portanto, que o exportador e importador, indiqguem de forma explicita que o
contrato estara sujeito aos INCOTERMG&ual a versao a ser utilizada.”.

Entrementes, os INCOTERMi&da mais sdo que “[...] uma recopilacdo de usos e
costumes do coméo internacional” (HARGAIN; MIHALI, 2003, p. 201), utilizados como
forma de unificar as relag6es do comércio exterior, facilitando assim a negociagéo. Esses séo
sistematizados por meio de siglas e organizados em grupos.

No Brasil, devido a previsdo expressa do caput do art. 9 da Lei de Introducdo as
normas do Direito Brasileiro (anteriormente denominada Lei de Introducdo ao Cadigo Civil),
vigora o sistema da aplicacdo da lei do local onde o contrato € celebrado (lex loci
celebrationis) e ndo do local onde se ocorrera o seu adimplemento, de modo que o principio
da autonomia das vontades na escolha da legislacdo a ser utilizada ndo é observado. Sobre ¢
assunto Nadia de Araujo explica:

Ao contrario da grande utilizacdo do principio nos paises europeus, a
situacdo no Brasil ainda n&do evoluiu. A LICC, no seu artigo 9° néo
menciona o principio da autonomia da vontade e, embora muitos juristas
sejam a favor, o principio € proibido. Esta afirmacao decorre da leitura do
artigo que ndo pode ser comparado com outras normas sobre o tema que o
permitem expressamente, céo, por exemplo, a Convencgéo do México sobre a
Lei Aplicavel aos Contratos Internacionais, que comeca a dizer ser o
contrato regido pelo direito escolhido pelas partes logo no caput do artigo.
(ARAUJO, 2006, p. 357).

Desse modo, temos que a Convencdes sobre a Compra e Venda Internacional de Viena
de 1980 néo foi ratificada pelo Brasil, mas os seus preceitos sdo largamente utilizados no pais.
Principalmente no que tange as obrigagdes do vendedor e do comprador expressas no referido
tratado.

Em comparacdo com a versdo de 1990 foram realizadas poucas mudancas na edicéo de
2000. Dentre as razfes para que houvesse uma reedicdo dos Incoterms ‘iacotaans
2000: regras oficiais d&C para a interpretagdo de termos comerciais” destacam-Se:

Os Incoterms 2000 leva em conta a recente expansdo das zonas de livre
comércio, o aumento do uso de comunicacdo eletrbnica em transacfes
comerciais, e mudancas nas praticas de transporte. O Incoterms 2000 oferece
uma apresentacdo mais simples e mais clara das 13 definicBes, todas as quais
foram revisadas. (2000, p.10)
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Nessa versdo, os INCOTERMS subdividem-se em quatro grupos fundamentais
segundo uma ordem crescente das obrigacdes do vendedor: E, F, C, D, que dizem respeito “da

saida”, “sem pagamento do transporte principal”, “com pagamento do transporte principal” e
“da chegada”. (HARGAIN; MIHALLI, 2003, p.202)

7 OBRIGACOES DAS PARTES

Inicialmente, quando n&o se havia uma tentativa de uniformizacdo e positivacdo das
regras de transacdo comercial internacional, regiam-se as obrigacdes das partes pelos usos ¢
costumes dos comerciantes. Esse periodo, caracteristico da Europa medieval, influéncia até
hoje nas obrigacdes decorrentes desse negdcio juridico, constituindo o que doutrinariamente
denomina-se Lex Mercatoria. Sobre o assunto Esther Engelberg escreve:

O direito comercial da idade média era um corpo de regras costumeiras,
verdadeiramente internacional, que governava a comunidade dos
comerciantes internacionais que se movimentavam entre 0S portos e suas
feiras. Eles deviam seu carater internacional a muitos fatores: ao efeito
unificador do direito das feiras, a universalidade dos costumes do mar, aos
tribunais especiais compostos de comerciantes, localizados nas suas proprias
sedes. Era um direito desenvolvido pela comunidade internacional dos
comerciantes e ndo pelos juristas. Esse direito nos legou instrumentos tao
importantes quanto a letra de cambio e o conhecimento de embarque
(CASSIS apud, ENGELBERG, 2010 p. 28).

Posteriormente, surge o0 movimento de tentativa de criacdo de normas que
regulamentassem as interpretacfes divergentes relativas aos contratos no ambito do comércio
exterior, desse modo, buscou-se reunir as principais praticas mercantis exercidas
internacionalmente, compilando-as nos INCOTERMS.

Os INCOTERMS surgem para ser utilizados inicialmente nos contratos de compra e
venda internacional, que por sua vez, sdo a base para os demais contratos internacionais.
Nesse sentido Waldirio Bulgarelli leciona:

E de lembrar que a compra e venda internacional é sem ddvida, a base de
todos os contratos ditos internacionais, pois que dela provém os contratos de
transporte, de seguros, de financiamentos, de créditos documentados, etc.
(BULGARELLLI, 2000 p. 214)

Portanto, a analise das obrigacfes das partes, para efeitos do presente trabalho, seré
em relacdo a esse contrato especifico. Dito isso, compreende-se de modo simplorio o contrato

de compra e venda internacional, como sendo um acordo de vontades, no qual um dos
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contratantes, vendedor, se obriga a entrega de um bem a outro, mediante o pagamento do
preco correspondente pela coisa, se diferenciando de uma compra e venda nacional, dentre
outros fatores, pelo elemento de “estranjeria.

Em decorréncia das inumeras modalidades estabelecidas pelos INCOTERMS o
presente trabalho, também possui um foco maior nas obrigacdes das partes estabelecidas
especificamente por duas delas, quais sejam: FOB e CIF. Essas visam regulamentar quais os
critérios em relagdo ao local de cumprimento da obrigagao, requisito de extrema importancia
para os paises que adotam o sistema lex loci executions.

Além disso, estabelecem o modo de entrega dos bens e mercadorias, abordando
aspectos do local de entrega e quem é o responsavel por realiza-la, bem como o0 momento de

transferéncia dos riscos em caso de perda do objeto do contrato internacional.

7.1 FOB- Free On Board

Segundo a sigla FOB (free on board) o vendedor se obriga a entregar a mercadoria, de
acordo com os termos contratuais, na data e local indicados pelo comprador. Assim sendo, 0
momento de transferéncia dos riscos pelo perecimento da coisa € quando a mercadoria
ultrapassa a amurada do navio. Antes disso, 0 vendedor se obrigada a arcar com todos 0s
riscos de perda ou dano que venha a advir sobre a coisa.

E também obrigacdo do vendedor pagar os custos relativos as questdes alfandegarias,
impostos, e quaisquer outras taxas até o embarque da mesma. Além disso, deve providenciar a
documentacdo necessaria a exportacdo da mercadoria, dentre elas, a licenca ou adtorizacao
alfandega.

Sao ainda obrigacfes secundarias do vendedor: avisar o comprador sobre o embarque
da mercadoria, comprovar a entrega da coisa, verificar as condicbes da mercadoria para o
transporte, fornecer as informacdes necessarias ao comprador e a pedido deste.

Por sua vez o comprador € obrigado a pagar o preco correspondente a mercadoria, de
acordo com o que fora avencado. Deve receber a entrega da mercadoria e apds 0 embarque
desta, se responsabiliza por todas as formalidades, licencas e autoriza¢cdes necessarias para
importagéo da coisa.

Deve se responsabilizar também por todos os custos advindos desse processo,

inclusive pelo contrato de seguro, além de arcar com as perdas e danos, a partir do momento
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da transferéncia dos riscos. Incluem-se entre as suas obrigacdes: avisar previamente o

vendedor o local onde a mercadoria sera embarcada e acolher a comprovacao da entrega.

7.2 CIF - Cost, Insurance and Freight

O termo CIF (cost, insrurance and freight) estabelece que o vendedor se obrigue a
pagar 0s custos com o transporte da mercadoria e do seguro desta durante esse processo. H
de se observar, que 0 seguro deve garantir apenas 0 minimo necessario contra 0s riscos de
perda e danos do bem. Vale ressaltar que, o preco da coisa varia de acordo com a modalidade
escolhida, sendo que quanto maior o numero de obrigacées do vendedor maior sera o valor
cobrado.

Aqui também, a obrigacdo principal € a mesma, uma vez que faz parte da propria essa
esséncia do contrato, que € a entrega da mercadoria nos termos pactuados. Além disso, deverz
obter toda documentacdo necessaria a exportacdo da mercadoria, bem como arcar com 0s
custos do contrato de transporte, com 0 contrato de seguro e com 0S impostos e taxas
decorrentes dos procedimentos para exportacédo de bens.

E obrigacdo do vendedor fornecer a apdlice de seguro ao comprador, avisar o
comprador sobre o embarque da mercadoria, comprovar a entrega da coisa, verificar as
condi¢cdes da mercadoria para o transporte, fornecer as informacdes necessarias ao compradol
e a pedido deste. O momento de transferéncia do risco € 0 mesmo da modalidade anterior, ou
seja, a partir da ultrapassagem da amurada do navio.

Por outro lado, o comprador é obrigado ao pagamento do preco correspondente a
mercadoria e receber a entrega dessa. Por sua vez, fica responsavel por organizar a
documentacéo para a importacdo do bem, assim como pelo pagamento de taxas e impostos
referentes a alfandega.

N&o possui henhuma obrigacdo referente ao contrato de transporte e de seguro,
responde pelos riscos de perecimento da coisa desde o embarque da mercadoria, e antes diss
guando deixar de avisar o vendedor do local de embarque da mercadoria.

8 LEGISLACAO DO MERCOSUL

O Mercado Comum do Sul (MERCOSUL) apresenta-se como um processo de

integracdo dos paises membros. Ainda assim, inexiste uma regulamentacgéo eficaz das normas
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de Direito Privado. Diante dessa situacdo, para se analisar a legislacao aplicavel aos contratos
internacionais no ambito desse bloco econémico, faz-se necessario um exame das normas de
cada pais. Nesse sentido Nadia Araujo alerta:

A situacdo é insatisfatdria, consistindo em barreira juridica impeditiva da
uniformizagdo do DIPr dos contratos no Mercosul. Para o bom
funcionamento dos negécios é preciso unificar essas normas. A inércia dos
paises membros pode ter consequéncias desastrosas, a longo prazo, nas
relagdes comerciais do mercado comum, contribuindo para a instabilidade
das relagées juridicas. (ARAUJO, 2006, p.373).

Com relacéo a regulacao interna desses paises, tem-se que na Argentina segundo o art.
1.209 do Cadigo Civil argentino:

Art. 1.209 Los contratos celebrados en la Republica o fuera de ella, que
deban ser ejecutados en el territorio del Estado, seran juzgados en cuanto a
su validez, naturaleza y obligaciones por las leyes de la Republica, sean los
contratantes nacionales o extranjeros.

Esse pais, assim como Uruguai e Paraguai, adotam o principio da lex loci executions,
conforme os Tratados de Montevidéu. Ainda assim, a Argentina tem permitido a aplicacdo do
principio da autonomia das vontades na escolha da legislacdo aplicavel, como forma de
dirimir essa situacao facilitando o comércio intrarregional.

Internamente, esse principio é consagrado pelos arts. 14, 297, e 669 do Cdédigo Civil
Paraguaio enquanto no Uruguai essa teoria foi positivada no art. 2.399 de seu Cdédigo Civil.
Ressalva-se que neste Ultimo pais a autonomia das vontades nédo é admitida.

Como ndo h& normas especificas do MERCOSUL, também vigoram na regido os
acordos internacionais gerais assinados pelos paises membros. Sendo assim, destaca-se
Tratado de Montevidéu de 1889 e 1940 assinados por Bolivia, Argentina, Paraguai e Uruguai.
O acordo dispde que os contratos de compra e venda internacional se submetem a lei do lugar
de cumprimento da obrigagao.

Por fim, observa-se a divergéncia na legislacgdo do MERCOSUL, visto que o Brasil
adota sistema contrario, como anteriormente explicado, o art. 9° da LIDB consagra o sistema

da lex loci celebrationis.

9 PRINCIPIOS APLICAVEIS A COMPRA E VENDA INTERNACIONAL
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A compra e venda internacional, como o proprio nome ja diz, implica em um negaocio
juridico concretizado entre pessoas (fisicas ou juridicas) de mais de uma nagdo. Tendo em
vista que, diferentes nagBes possuem ordenamento juridico diferentes, dessa forma os
contratos internacionais, em especial a compra e venda, sdo balizados por principios
universais, presentes em praticamente todos ordenamentos juridicos. Neste sentido, Luis
Henrique Ventura, preceitua que “os principios gerais do Direito Contratual Internacional sao
as normas fundamentais que devem reger as transacdes internacionais” (VENTURA, 2002,

p.29).

A Convencéo de Viena aborda os principios universais do Direito dos Contratos

Internacionais em seu art. 7°, determinando que as questdes abordadas pela Convencao sejan

decididas pelos principios que a balizou.

Artigo 7

(1) Na interpretacdo da presente Convencasaérem conta o seu carater
internacional bem como a necessidade de promover a uniformidade da sua
aplicacao e de assegurar o respeito da boa fé no comércio internacional.

(2) As questdes respeitantes as matérias reguladas pela presente Convencgao
e gue ndo sdo expressamente resolvidas por ela serdo decididas segundo os
principios gerais que a inspiram ou, na falta destes principios, de acordo com
a lei aplicavel em virtude das regras de direito internacional privado.

Da leitura da Convencao e dos aspectos que permeiam o contrato de compra e venda
internacional, pode-se auferir que 0s principios que regem este negocio juridico sao
Autonomia das Vontades, Consensualismo, Relatividade dos efeitos dos contratos,

Obrigatoriedade dos contratos, supremacia da ordem publica, Boa fé, Natureza internacional

do contrato, Razoabilidade e Onerosidade excessiva.

9.1 Autonomia das vontades

Este principio, em poucas palavras, consiste na liberdade que as partes possuem de
contratar com quem, como, sobre e onde quiserem.
Nos dizeres de Carlos Roberto Gongalves:

O principio da autonomia da vontade se alicerca exatamente na ampla
liberdade contratual, no poder dos contratantes de disciplinar os seus
interesses mediante acordo de vontades, suscitando efeitos tutelados pela
ordem juridica. Tém as partes a faculdade de celebrar ou ndo contratos, sem
qualquer interferéncia do Estado. Podem celebrar contratos nominados ou
fazer combinagdes, dando origem a contratos inominados. (GONCALVES,
2011, p.41)
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E pertinente ressaltar que este principio encontra seus limites no principio da
Supremacia da Ordem publica, pois ainda que o contrato vincule apenas a vontade das partes,

ele ndo pode contrariar, nem alterar os preceitos da ordem publica.

9.2 Principio do consensualismo

O principio do consensualismo preceitua que o contrato esta formado objetivamente
com o encontro das vontades independentemente de formalismos. A excecdo esta naqueles

contratos que o ordenamento juridico exige o cumprimento de certas formalidades.

9.3 Relatividade dos efeitos dos contratos

Por meio deste principio, o contrato s6 gera seus efeitos entre aqueles que
manifestaram sua vontade de contratar. Em outras palavras, o contrato ndo pode obrigar, nem
afetar o patrimdnio de terceiro alheio ao negdcio juridico celebrado.

A relatividade dos efeitos dos contratos € mitigada pelos contratos sucessorios, que
sdo aqueles que transmitem obrigacBes contraidas por uma pessoa ao Seu SucCessor.
beneficiarios, em que o contrato beneficia um terceiro (GONCALVES, 2011, p. 47-48) e pelo
principio da funcdo social dos contratos, em que o beneficio dos contratantes ndo pode

sobrepor ao interesse publico (REALE, 2003, p.1).

9.4 Obrigatoriedade dos contratos

Também chamado de principio da forca vinculante dos contratos, pode ser resumido
no brocado pacta sunt servanda. O contrato tem forca de lei entre as partes e por $&$0 deve
cumprido. No contexto pés primeira guerra mundial, este principio passou a ser mitigado pelo
principio da onerosidade excessiva.

Por serem livres para contratar, uma vez assinado o pacto, as partes devem cumpri-lo
em todos os seus termos. O contratante ndo pode recorrer ao Poder Judiciario alegando
severidade das clausulas e nem o Juiz poderia declarar procedente um pedido nestes termos. C
contrato pode ser revisto apenas nos limites do principio da onerosidade excessiva, e nas
situagOes de caso fortuito e forca maior. (GONCALVES, 2011, p.49)
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9.5 Supremacia da ordem publica

Apesar de ser um ramo do Direito em que predomina a autonomia das vontades dos
contratantes, ndo se pode ignorar a Ordem Pdublica, ou seja, a esséncia do ordenamento
juridico, que ainda prevalece sobre os interesses privados.

Em conformidade com este principio, a LIDB preceitua em seu art. 17, que caso as
leis, atos, sentencas ou declaracdes de vontade advindas de outro pais ofendam a ordem
publica brasileira ndo terdo mais eficécia:

Art. 17. As leis, atos e sentencas de outro pais, bem como quaisquer
declaracdes de vontade, ndo terdo eficacia no Brasil, quando ofenderem a
soberania nacional, a ordem publica e os bons costumes.

Este artigo visa proteger a integridade da ordem politica e juridica brasileira.

9.6 Boafé

O Principio da boa-fé pode ser definido em breves linhas, como sendo dever anexo de
todo e qualquer contrato, prevendo a vedacdo de comportamento contraditério daqueles que
contratam, ou seja, como requisito de validade do contrato uma parte ndo pode quebrar, de
forma desleal, as expectativas legitimas da outra parte.

O ilustre doutrinador César Fiuza, em sua ¢hriaeito Civil: Curso Complett, nos
apresenta o conceito de boa-fé objetiva:

A boa-fé objetiva baseia-se em fatos de ordem objetiva. Baseia-se na conduta
das partes, que devem agir com correcdo e honestidade, correspondendo a
confianga reciprocamente depositada. As partes devem ter motivos objetivos
para confiar uma na outra. (FIUZA, 2002, p. 371)

E o referido doutrinador completa:

Em algumas hipéteses, o contrato poderia se extinto por violar o principio da
boa-fé.

Exemplos seriam a frustragéo do fim contratual objetivo e a impossibilidade
econdmica da prestagéo.

No primeiro caso, o objetivo que levara uma das partes a contratar se frusta. A
outra ndo estaria agindo de boa-fé, se exigisse a execucdo do contrato ou
indenizag&o por perdas e danos [...]. (FIUZA, 2002, p. 372)

Em um artigo intitulado “A boa-fé e os amendoins: um ensaio sobre a vedagédo do

comportamento contraditorio (venire contra factum proprium non patesidoutrinador
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Flavio Tartuce aponta que “a nossa jurisprudéncia tem encontrado moldura para as clausulas
gerais previstas pela nova codificacdo, particularmente para a boa-fé objetiva e para a funcéo
social dos contratos.”

Do referido artigo, extrai-se que é possivel resolver contratos judicialmente com base
na nao observancia do referido principio.

Ao ndo observar este principio a parte da ensejo a violagcdo positiva do contrato, em
outras palavras, o cancelamento do contrato pela quebra de confiangca que uma parte possuis

com a outra. O que casa perfeitamente com este processo.

9.7 Natureza internacional do contrato

Este principio preceitua que ao analisar um contrato internacional, o intérprete deve
considerar a comunidade comercial internacional, em especial, as caracteristicas do meio
profissional dos pactuantes e ndo as particularidades nacionais de cada contratante
(VENTURA, 2002, p. 32). Podemos concluir que para que o contrato de compra e venda
internacional apresente paridade entre as partes é essencial a observancia deste principio, pois

ele supera as barreiras de uma nacéo para que o contrato seja pactuado.

9.8 Razoabilidade

O principio da razoabilidade deve ser utilizado para harmonizar a norma as
circunstancias do caso concreto. Em outras palavras, temos que este principio busca a

racionalidade e o equilibrio em um contrato. E a representacao juridica do bom-senso.

9.9 Onerosidade excessiva

O principio da onerosidade excessiva tem como funcdo assegurar a manutencdo do
equilibrio contratual. Em outra palavras, este principio garante que durante a execuc¢ao do
contrato, este ird permanecer conforme pactuado ainda que aconte¢ca um fato superveniente,
alheio a vontade das partes, que modifique toda situacéo fatica. O principio da onerosidade
excessiva esta vinculado ao brocado latim rebus sic stantibus.

Nos contratos de compra e venda internacional aparece a clausula de HARDSHIP,

definida nas palavras de Josué Scheer Debres:
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Pode-se dizer, em outras palavras, que a clausula de hardship consiste numa
norma de revisdo, cujo objetivo é a reorganizacao do equilibrio contratual,
com o propésito de readapta-lo, preservando a equidade das partes ao novo
contexto gerado pela superveniéncia de fato imprevisivel, ou, ndo sendo
possivel a reorganizacdo, proceder a resolucdo do contrato sem onerar
excessivamente qualquer das partes. (DEBRES, 2010 p. 200)

Esta clausula tem por objetivo a manutencao da relagédo contratual, pois € evidente que
se a situacao contratual é alterada de maneira brusca levando a uma onerosidade excessive
para 0os contratantes, sem que as partes tenham um mecanismo para retornar ao status qu
ante, este contrato estaria fadado a extincdo. Este € o entendimento de Heloisa Camargo de

Lacerda:

De uma forma mais concreta vale dizer que se ndo forem utilizadas nenhuma
dessas clausulas e alguma adversidade ocorrer ao longo do cumprimento do
contrato, onerando excessivamente a realizagdo de uma prestagdo, a Unica
solucdo sera a resolugdo do contrato, pois por mais onerosa que se torne a
prestacdo, ainda assim sera devida pela parte que provavelmente nao
conseguird adimpli-la, culminando necessariamente no término da relagéo
juridica. Em contrapartida, ao utilizarmos as clausulas de readaptacdo e
revisdo contratual, existe a possibilidade de descartar a prestacdo onerosa
desobrigando a parte devedora e renegociando o contrato, obtendo-
novamente o equilibrio e, dessa forma, a continuidade da relacdo.
(LACERDA, 2005, p. 252)

9.10 UNIDROIT e a compra e venda internacional

Com a finalidade de uniformizar o direito internacional privado o UNIDROIT
(Instituto Internacional para a Uniformizacéo do Direito Privado) em 1994 publicou uma obra
denominada Principios do UNIDROIT para Contratos Comerciais Internacionais. Nesta obra
o Instituto delimitou normas principiolégicas destinadas a regulamentar as relacfes
contratuais comerciais internacionais.

Além dos principios supracitados, o UNIDROIT, consubstanciou na obra, dentre
outros, 0s seguintes principios: natureza dispositiva dos principios, primazia dos usos e
praticas e principio da recepgao.

Por meio do principio da natureza dispositiva dos principios as partes sao livres para
moldarem as regras estabelecidas nas convencgdes internacionais aos seus interesses. Est

principio ndo pode ser aplicado as normas de carater imperativo. (MARTINS; LOPEZ, 2008,
p.8)
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Ja através do principio da primazia dos usos e praticas, 0s contratantes estdo
vinculados aos costumes da préatica comercial, desde que razoavel sua aplicacdo ao caso
concreto. (MARTINS; LOPEZ, 2008, p.12)

Por fim, conforme o principio da recepcdo determina que as notificacdes referentes
aos contratos comerciais internacionais ndo precisam se revestir de uma forma predefinida,
podendo os contratantes a fazerem do modo mais adequado ao caso concreto. (MARTINS
LOPEZ, 2008, p.12)

A convengdo também estabelece que os principios do UNIDROIT podem ser
aplicados na resolucdo de disputas entre os contratantes conflitantes, sendo este seu pape
mais importante, como meio de interpretacdo e suplementacdo dos instrumentos de
uniformizagédo legal internacional e como meio de interpretacdo e suplementacdo da lei
domeéstica que rege o contrato (CARNIO, 2009, p.166).

10 TRATAMENTO TRIBUTARIO

Como em todo contrato de compra e venda o contrato internacional também apresenta
a incidéncia de obrigacGes tributarias. Conforme o entendimento de Kiyoshi Harada, os
impostos tém o objetivo de regular o comércio internacional, que esta sujeito as oscilacdes
conjunturais (2008, p. 373).

O fato gerador do imposto de importacdo é a entrega do produto estrangeiro, conforme
preceitua o art. 19 do Cdédigo Tributario Nacional, in verbis:

Art. 19. O imposto, de competéncia da Unido, sobre a importagdo de
produtos estrangeiros tem como fato gerador a entrada destes no territério
nacional.

Por sua vez, o imposto de exportacdo tem como fato gerador a saida de produtos
nacionais, conforme se extrai da interpretacdo do art. 23, EFN: “O imposto, de
competéncia da Unido, sobre a exportacdo, para o estrangeiro, de produtos nacionais ou
nacionalizados tem como fato gerador a saida destes do territorio nacional”.

O Codigo Tributario Nacional preceitua em seu g, que “os tratados e as
convencgdes internacionais revogam ou modificam a legislacdo tributéria interna, e serdo
observados pelque lhes sobrevenham”, ou seja os tratados e convengdes internacionais
podem ser consideradas normas de hierarquia superior a lei interna do Brasil. No entanto nao

poderéo prevalecer sobre a Constituicdo, norma suprema do pais (HARADA, 2008, p.447).
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A Lei n® 8.032, de 12 de abril de 1990, dispbe sobre a isencdo ou reducdo de impostos
de importacdo. Os arts. 29, 3° e 4° desta lei apresentam as possibilidades de reducdo ou
isencdo de impostos de importacdo. Em relacdo ao tributo de exportagédo temos o tratamento
legislativo conferido pelo Decreto-Lei n°® 1578 de 11 de outubro de 1977.

Também, conforme o ensina de Kiyoshi Harada (2008, p.448), acerca da possibilidade
de isencdo do tributo, que h& um principio constitucional implicito que determina que
somente se pode conceder isencdo de determinado imposto que possuir o poder de institui-lo.
Dessa forma podemos concluir que apenas a Unidao tem o poder de conceder isengao
tributaria.

Um exemplo de isencéo tributaria devido a assinatura de um tratado internacional é a
isencdo de imposto de importacdo de frutas originarias da Argentina, Chile, Espanha e
Portugal. Este exemplo se encontra na Sumula n°® 89, STF: “estdo isentas do imposto de
importacdo frutas importadas da Argentina, do Chile, da Espanha e de Portugal, enquanto

vigentes os respectivos acordos comerciais’.

10.1 GATT

O Acordo Geral de Tarifas e ComéreiGGATT teve origem em 1948 e regulamentou
as tarifas incidentes no comércio internacional. Desde sua origem foram realizadas oito
rodadas abordando o tema de reducao de tarifas no comércio internacional.

A quarta rodada, realizada em Genebra foi marcada pela preocupacédo dos paises em
desenvolvimento com o monopdlio comercial dos paises desenvolvidos. A rodada Kennedy
(1964-1967), foi marcada pela reducédo de 35% das tarifas industriais, beneficiando, em
especial, os paises em desenvolvimento. (HARGMNHALI, 2003, p. 35)

A sétima rodada, denominada Rodada Toquio, ocorreu entre 1973 e 1979 e foi
marcada pela clausula de habilitacdo, pelo principio da graduacéo e peldard@ousséao a

respeito da inclusdo do setor servigos no GATT:

Na Rodada de Toéquio foi também adotada uma série de decisbes sobre
tratamento diferenciado e mais favoravel para os paises em desenvolvimento
— a chamada “clausula de habilitagdo”- através das quais se procurava ampliar

a participacao desses paises no comércio mundial; medidas comerciais por
razdes vinculadas ao balanco de pagamento; medidas de salvaguarda para fins
de desenvolvimento; etc.

[..]

Estas excecbes a clausula de nacdo mais favorecida foram complementadas
com o chamado principio da “graduagdo”: quando um pais em vias de
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desenvolvimento melhora sua industrializacdo, passa a ter obrigacdes
equivalentes as dos paises desenvolvidos entrando na categoria dos Newly
Industrialized Countries, ou NICs.

Um aspecto final a ser destacado quando a esta rodada, é o de que nela se
comecou a considerar a conveniéncia da incluséo do setor servigos nas regras
do GATT — em atencdo ao crescente intercambio que se apreciava nos
mesmos, especialmente nas areas financeira e de telecomunicacdes -, bem
como da temética da propriedade intelectual. (HARGAINHALI, 2003, p.

39)

A Ultima rodada, denominada Uruguai, foi marcada por oito anos de debates e a
possibilidade de encerrar o GATT, devido ao quase fracasso da rodada. A ata final incorporou
concessodes relativas as reducoes tarifarias e eliminacdo de barreiras alfandegaras, poré
gue mais se destacou foi 0 estabelecimento do Acordo sobre a OMC. Este instrumento &
composto de um texto principal, que consta de 16 artigos onde se acham consignados os
principios e a forma de funcionamento da organizacdo, ao qual se juntam quatro Anexos que
reinem acordos sobre ampla tematica relacionada com o comércio internacional.
(HARGAIN; MIHALLI, 2003, p. 41).

10.2 A questao da bitributagdo

Um Estado soberano possui legitimidade para tributar tanto questdes ocorridas dentro
de seu territério, como questbes fora de seu territdrio praticadas por pessoas de sua
naturalidade. Esta possibilidade gera o fendmeno da bitributacdo, que € justamente a cobranca
de dois tributos por paises diferentes pela ocorréncia do mesmo fato gerador.

Para evitar a incidéncia deste fendmeno, Eduardo Barrufi Gomes, no artigo intitulado
“O Fenbmeno da bitributacdanos apresenta algumas solucdes possiveis.

Um exemplo de medida unilateral seria a possibilidade de compensac¢éo do imposto
pago no exterior com o devido no pais de origem, desde que tenha um acordo entre os dois
paises, concedendo reciprocidade de tratamento tributario. (GOMES, 2008, p.15).

J4 as medidas bilaterais consistem na elaboracdo de tratados internacionais que
prevéem acordos, combinando qual pais podera cobrar tributo sobre cada situacdo. O Brasil
assinou tratados abordando este aspecto com: Alemanha, Dinamarca, Italia, entre outros
(GOMES, 2008 p. 27).
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CONSIDERACOES FINAIS

Desde a antiguidade os membros de diferentes Estados se relacionavam, trocando e
vendendo produtos. No atual contexto globalizado esta pratica continua em voga, sendo
essencial para o desenvolvimento do comércio.

Por envolver partes de diferentes paises ndo ha ainda uma legislacdo internacional
uniforme, estando esta modalidade contratual regida principalmente por tratados e principios.

O presente estudo abordou os aspectos inerentes a este tipo contratual, desde a
evolucédo histérica, definindo o conceito, quais sédo as obrigacdes das partes, seus institutos e
os tratados e principios que envolvem o comércio internacional, em especial o contrato de
compra e venda.

Concluimos que este € um contrato complexo, por envolver diferentes povos, culturas
e economias. Além do mais, o fato deste ndo possuir uma legislacdo uniforme predefinida,

acaba levando os contratanéese valerem dos aspectos da pratica comercial.

ABSTRACT: The modern world has developed itself economically by the flow of trade
perpetrated by the various nations that make up the global international
scene. In this vein, one cannot doubt the importance of international trade
contracts, which by all aspects, were and still are the most effective tool for
the commercial practice of the international community. This research aims
to analyze the main characteristics of this particular contract, although it
does not exhaust them. In this way, there will be considerations about the
concept and the origins of this contract, as well as about their classification
and legal nature. Going beyond, it will bring the main provisions of these
agreements on international trade, with particular focus on International
Commercial Terms and the rules of the Vienna Convention, which apparently
was not hosted by the Brazilian legal system. Finally, the study will fall on the
mode of international sales, with its principles and applicable tax treatment.

KEYWORDS: International trade contracts. INCOTERMS. Vienna Convention.
MERCOSUL.
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